
欧洲客类管理方法·【自动关联促销】
免费购物篮分析与诊断申请表 

1. 企业基本信息：

	企业名称
	

	业态
	(超市
	(便利店
	(药店
	其他         

	当前使用MIS系统名称
	( 富基融通   ( 百年   ( 思讯     ( 瑞星

( 长益       ( 宏业   ( 科脉     其他：                     


2. 联系人：

	联系人
	姓名
	手机
	邮件
	传真

	总经理
	
	
	
	

	IT负责人
	
	
	
	


3. 免费购物篮分析诊断：主要内容

	■整体顾客: 购物篮分析诊断
	范例：多少顾客购物只买1个单品？多少顾客一次购物只买一个小分类的单品？多少顾客老是购买促销品，如何提升他们的来客数和客单价。。。

	■会员顾客: 购物篮分析诊断
	范例：会员顾客的来店频率多少？会员顾客的消费特征？会员流失情况如何？如何吸引会员顾客增加消费金额？


填妥后，请盖章后回传至020 84214857，经审批核准后，我们即发出顾客购物篮分析诊断所需的数据格式，并在两周内完成对贵公司的数据分析和报告，以供下一步决策使用；

联系人：童斌

联系电话：0571-87015503-808

传真：0571-87015503-813

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

