**超市**真情大回访方案
             营字第3号
一、装饰布置方案：

1、外场布置方案：
(1) 门口挂大红灯笼一排。海报一张
(2) 节日灯(在门前从上到下瀑布型挂下来)。供应商现场促销。

(3) 过街横幅30条；过街彩虹桥1个(租用三天时间)。

(4) 红地毯（8米×3.5米）
2、内场布置方案：
所有堆装用特价围围上，店庆POP300张(内容见后附)，

二、宣传：制作各项组合促销活动的海报一张，邮报（店庆特刊）7000份。

三、促销方案：
1、2000只店庆价列队酬宾+惊爆超底价每天50只
      活动时间：2005年3月5日——3月16 日
      活动方式：以DM邮报的方式+店内特价的方式展开（特价标牌2000只）
           促销气球每天派送1000个（9日—16日）

  2、五周年真情大回访，礼品多多任您挑
活动时间：3月8日，9日，10日早上9：00—下午5：00
活动方式：现场满意签名大回访活动+供应商现场促销活动
供应商10—15家（由业务部落实）

大回访活动由***主持）。
主持词：亲爱的顾客朋友，感谢您们！真诚的感谢您们5年来对****超市的厚爱和持续不断的支持！是您们见证了**的发展，是您们伴随****超市在**落户，遍布**，目前已发展至36家……今天，我们为了真心、真意的感谢你们，特举办现场满意签名大回访活动——

如果您对我们在经营活动和服务中有什么意见或建议，请帮我们提出来。
如果您对**感到满意，请签下您的名字。
您的满意和支持是***超市最大的财富，我们会将活动所得签名交由**总部珍藏！
凡参与本活动的顾客，均可自选精美礼品一件！ 
亲爱的顾客朋友：真诚的期待您的参与和支持！
    活动操作：
1、在门口设签名桌一张，签名红绸（18米*1米）一块，红绸一端用高空气球拉住，另一端拴牢在地面，桌面高度设一绞辊，放松时被拉上去（由门店配合）。
1、 红稠贴字：满意在**
2、 备好意见簿、黑色记号（白板）笔和圆珠笔。
3、 礼品由业务部负责采购或供应商赠品配送到门店备用。（价值：3 -5                                                                                                                                                                                                    

4、 5个品种以上，每天2000份*3天=6000份。 

2、  **五周年店庆  由您一指定奖品
活动时间：12月12日——12月16日每晚6：30开始。

活动方式：活动期间凡在本超市当天晚上6：30以后一次购物在35元—55元的顾客，凭小票可参加摇奖活动一次，55—85元可摇奖2次，85元以上可摇奖3次。单张小票限摇3次。奖品每天1000份，摇完为止！
活动操作：
四、费用预算：

